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次级经销商/代理合同指南

书面协议是缓解次级经销商/代理造成的风险的重要工具。利用本指南了解应包括哪些组成部分。
何时需要合同？
应与我们任命的每个次级经销商/代理签定合同。如果潜在的次级经销商/代理拒绝订立书面协议，则应重新考虑该实体作为业务合作伙伴的适用性。
我还需要做什么？
在与次级经销商/代理签定合同之前，您应咨询我们的每个制造商，以确定要包含在次级经销商/代理协议中的任何必需的合同条款，但是，至少，您应该：
· 通知潜在的次级经销商/代理将为其提供服务的每个制造商（并在需要时获得其批准）。
· 对潜在的次级经销商/代理进行完整的尽职调查（如果制造商不进行尽职调查）。
· 为潜在的次级经销商/代理提供有关我们的业务和合规期望的培训。
合同中应包含哪些组成部分？
我们的合同应尽可能详细地描述服务的关系和范围，至少应包括以下内容：
· 每个缔约方的法定名称。
· 每个缔约方的责任。
· 次级经销商/代理如何为执行的任何服务获得补偿（例如，佣金、固定费用）。
· 合同协议的期限。
· 如果任何一方未能履行其义务，则可采取哪些补救措施。
应包括哪些合规性条款和条件？
以下条件将有助于保护我们免于遭受与次级经销商或代理相关的高风险，这应包括在我们的合
同中：
· 一项要求次级经销商或代理遵守所有适用法律和法规的规定，包括根据您与制造商签订的经销/代理协议可能承诺遵守的国际法（例如美国《反海外腐败法》）。
· 一项证明次级经销商或代理将遵守我们的行为准则、制造商行为准则以及任何其他适当的政策和程序的规定。
· [bookmark: _GoBack]在出现违反任何条款的行为时允许终止合同的规定。
· 一项使我们可以检查或审核次级经销商或代理的账簿与记录以评估合同的遵守情况的规定。
· 一项要求次级经销商/代理向将为我们或我们的制造商提供服务之所有员工提供反贿赂反腐败培训的规定。

请注意：与任何第三方制定任何契约安排之前，请先咨询您的法律顾问。

image1.png
g
W
51if
L
L2
&
Ty
.21l

it
L
z
A




image2.jpeg




image3.jpeg
BX =]




image4.jpeg
BX =]




image5.png




image6.png




image7.jpeg
BX =]




image8.jpeg
BX =]




